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Bolsa e Inversion

Entrevista Fernando Valdivieso, presidente de Neuron BPh

N /EET A

1 K3

“Nuestro modelo de negocio hibrido nos
llevé a beneficios en apenas dos anos”

Rodrigo Gutiérrez

raaprio. Neuron BPh ya se ha colo-
cado en la parrilla del Mercado Al-
ternativo Bursatil (MAR), presta a
tomar la salida en cuanto suene la
campana, algo que podria pasar es-
te mismo verano. Bajo el capo, dos
maotores, un prodigio hibrido que
intercala biotecnologia industrial
v biofarmacia, de ciclo cortoy ciclo
largo respectivamente. Dos activi-
dades a velocidades distintas que
se retroalimentan entre si v han
permitido a la compafiia creceren
cinco afnos a un ritmo vertiginoso,
Fernando Valdivieso, catedritico
de biologia molecular de la Uni-
versidad Auténoma y orgulloso
presidente de la compatia, nos re-
cibe para hablar de Neuron BPh,
una de las grandes promesas del
MAB paralos proximos afios.

B Las inclemencias financieras
han paralizado la salida al MAB
de algunas empresas ¢Podria pa-

sar lo mismo con Neuron BPhsi

la cosa va a peor?

£% Nosotros tenemos pensado salir |

al Mercado Alternativo Burséril es-

te verano ¥ no descartamos inclu- |
50, si se puede, hacerlo en junio, Ini-

ciamos este proceso el pasado mes
de diciembre v no hemos visto ra-
zomes para abandonar o paralizar
esta idea. No queremos dar la cam-
panada, cazar grandes inversores o
especular. Vamos a prepararmos pa-

' Dividendo:

' Salida al MAB:

“Queremos prepararnos
para el futuro, el sector
biotecnoldgico todavia
tiene mucho recorrido”

Precio del titulo:
“L.o mas probable
es que el valor de salida
de la accion ronde

los cuatro euros”

“No sabemos cudndo
podremos hacerlo, pero
nuestra idea es retribuir
a los accionistas”

. la financiacién no era todo lo flui-
. da que nos gustaria. El consejo de
. administracién decidio hacer en-
! tonces una ampliacidn de capital
© por 2 millones que se llevé a cabo
! el pasado mes de abril. Sin embar-

g0, esto tinicamente solucionabael |
. @ éHabra dividendo para sus ac- |
' cionistas?

ra el futuro porque el biotecnolégi-
o es un sector de mucho recorri-
do a largo plazo.

. [ £Qué les impulsé a tomar es-
. ta decisién?

I3 La compaiia se percatd hace afios
de que, pese a las ayudas piblicas,

corto y medio plazo. El MAB y Ase-
bio [patronal de las empresas bio-
tecnoldgicas en Espana] dieron unas
charlas sobre la posibilidad de sa-
lir al parqué en este mercado y po-
€0 a poco nos convencimos. Ade-

| mas, esta via de financiacidn nos da
+ visibilidad.

! @ £En cuinto esta valorada su

| compafiia?

| [ Estamos pendientes de latltima |
valoracién, pero en noviembre de !

| 2009 se tasé Neuron en 15 millo-

\ nes, el doble que un afio antes. La

| diferencia es que en 2008 éramos

! un embrién de compaiiia. El buen
desarrollo de nuestros productos |

! @ £Cémo esta estructurada la

bivindustriales y farmacolégicos se

| incrementd en ese tiempo.

da a este mercado?
[f La idea es una oferta publica de

suscripeion muy pequefia, de 2,5

. millones de euros, lo justo para po-
. der garantizar el funcionamiento
i de la empresa para este y el afio que
. viene. Laidea ademds es acercar-
| nos a los pequefios inversores. Que-
| remos suseribir cerca de 2.500 nue-
| vos accionistas con importes de
. alrededor de 1.000 euros. Asi evi-
| tamos que nadie tenga demasiado
. poder y amortiguamos mejor los
\ bandazos del mercade. El precio de
. salida de la participacion rondara
' los 4 euros.

[ Desde luego, lo que no sabemos

- es cudndo estaremos en condicio-

nes de poder entregarlo. Pero esta
entre nuestros planes retribuir al
accionista.

| @éQuiénles ha asesorado y quién
. hara de colocador?
| [ Estamos siendo asesorados por

Renta 4, que también hara de colo-

: cador. En cuanto a nuestras cuen-
! tas, son auditadas desde hace un
! par de afios por PriceWaterHouse |
+ Coopers. Siempre hemos querido !
. Ser muy transparentes.

empresa?

: i 2 Tenemos dos areas de actividad,
. [@ éCoémo se orquestara su sali- |

la bioindustrial y la biofarmacéuti-
ca. La primera de ellas empezo a

! funcionar rapidamente va que li-

cenciar patentes biotecnoldgicas
para mejorar procesos industriales
es mucho mas rapido que hacerlo
con los firmacos. Asi, hemos con-
seguido crear biodiésel de segunda
generacion y bioplasticos utilizan-
do nuestra coleccion de microor-
ganismos, los cuales licenciamos a
otras empresas para que ellas de-
sarrollen sus aplicaciones. Gracias
auna comunicacion fluida entre los
micleos de negocio, el segmento de
biofarma, muy especializado en en-
fermedades neurodegenerativas,
también se aprovecha del know how
de la otra unidad. Por ejemplo, se
buscan aplicaciones médicas alos
bioplasticos desarrollados por los
biotecnélogos. Este modelo hibri-
do nos permitidé alcanzar el break
even a los dos afios de poner en mar-
cha la empresa.

[ £éQué resultados obtuvo la com-
pania en 20097

1 Logramos unos ingresos totales
de 2,8 millones de euros, mientras
que el ebitda se situd en 313,000 eu-
ros. El beneficio neto fue de 222.000
euros.

B £Qué planes de futuro tienen
para la compafia?

[ Queremos ser una empresa bio-
tecnoldgica muy voleada en la T+D+,
por lo que no descartamos ampliar
el campo de actuacion a otros sec-

. tores para mejorar nuestra base tec-

nolégica e incorporar talento. Te-
nemos 40 trabajadores en la

| empresa y queremos llegar a entre
. 80y 100 en cuatro afios. Ademas,
. en breve comenzaremos con las fa-

ses clinicas de desarrollo de varios

' compuestos de prevencion de en-

fermedades neurodegenerativas, lo
que mejorara el valor de nuestra
cartera de productos en desarrollo,




