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PRIMEROS COI.ETAZOS DE I.A RECESION "'
Seis de cada diez compafiias Ubicadas en el Parg eTecnoIogico de ClenCIas
de [a Salud auméntaron stis ganancias durante el primer afio de Crisis

¥

Mis de la mitad de las empresas del
PTS logran beneficios en plena crisis

Un estudio efaborado por el Vicerrectorado del Parque Tecnoldgico de Ciencias de la Salud sefiala gue
un 43% de las empresas ubicadas en el espacio consideran asegurada su supervivencia a largo plazo
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Un ejemplo para el futuro, Ahora
que tanto se habla de Ja necesidad
de cambiar el modelo productivoy
de buscar sectores capaces de rele-
var a la construccién v a los servi-
cios, no estarfa de mds echar un
vistazo al modelo que representan
las empresas ubicadas en el Par-
que Tecnoldgico de Ciencias de la
Salud, Nadie estd libre de sufriros
envites de la crisis yla financiacidn
escasea para todoslos sectores, pe-
rolasconclusiones del estudiorea-
lizado por el Vicerrectorado det
PTS apuntan de forma inequivoca
a la mayor resistencia de las com-
pafifas biotecnoldgicasy del sector
TIC ante el deterioro de la sita-
cidn econdrmica.

Elesmidio Desarrollo empresarial
en el PTS: necesidades prioridades y
objetivos, que fue presentado ayer
porsusautores, Daniel Arias y Mer-
cedesRomerosa, indica que mds de
la mitad de las empresas ubicadas
en el PTS ~en concreto, un 57%-—
consiguié incrementar sus benefi-
ciosduranteel primerafio de #a cri-
sis. Bs dedir, que casi res de cada
cinco empresas incluidas en ef in-
forme {realizado sobre una mues-
rade 30 delas 60 compaifas insta-
ladas en el espacio productiva)
aseguraron haber crecido durante
2008, un afio mds tarde de que se
desencadenara Ia crisis. Otro 19%
declaré haber mantenido una cifra
similary apenas un 24% sufrid pér-
didasrespecto al ejercicio anterior.

Y no se trata tnicamente de que
lograran crecer durante el primer
afic de la erisis —situacién que po-
drfa haber cambiado en 2009, co-
mo explicé Daniel Arias—, sino de
que las perspectivas de futuro por
aguel entonces también demosira-
ban #a confianza de los emprende-
dores del PTS en sumodelo de ne-
gocio. Un 43% de las comparifa del
parque asegura tener asegurada la
supervivencia de la empresa a lar-
go plazo, frente a un 34% que con-
sidera cumplido & medias este ob-
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jetivo yun23%queasegura haber-
locumplido mineritariamente,

El presidente de la Fundacidn
del PTS, Jestis Quero, indicé que
estudios como el elaborado por la
Universidad de Granada demues-
tran que se ha conseguido el objet-
vo principal: “convertir al PTS en
un proyecto de desarrollo econd-
mico basadoen la tecnologia”.

Daniel Arias sefialé que, al mar-
gen de los resultados econdmicos,
elestudio pone demanifiestola jm-
portancia fundarental de fa UGR
enel procesode desarrollo del teji-
do empresarial del PTS. “Un 56%
de las empresas fueron ereadas por
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Elinforme se ha realizade con
una freintena de empresas

cuya facturacién media
supera los 345,000 euros

investigadores, el 73% valora muy
positivamente la relacién con los
grupos de investigacién de la Uni-
versidady et 90% considera cracial
contar con investigadores experi-
mentados”, explicd el autor de] es-
tudio, que insid a la UGR a “cont-
nuar desarrollando una masa criti-
¢a”y acrear una cultura crganiza-
tiva que permita aprovechar las
oportunidades de emprendimien-
to y que estimule al desarrollo de
ideas mediante programnas forma-
tivos orientados 2 investigadores.
Ademds, Arias recordd que,
aunque las empresas del PTS son
derelativa juventud, susnecesida-
des dependen de la fase de creci-
miento y de sk tamafic —aunque la
facturacién media es de 345000
euros, hay firmas que facturan
mds un millén al afio-, por lo que
recomendd a lag administraciones
intentar habilitar programas que
“satisfagan las necesidades” de to-
doslostipos deempresas,
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El director general d

“Desde el princi

e |2 empresa, en uno de Jos labarotorios, situados

en el edificio BIC del PTS.

nio Neuron nacio

PEFE TORAES

con la intencién de ser grande”

La empresa biotecnoldgica, ubicada en el PTS, debutard en Bolsa la préxima semana
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Con su inminente salida a Bolsa,
1a empresa farmacéutica Neuron
Biopharma, situada en el edificio
BIC de} PTS, se ha convertido en
el mejor ejemple de lo que pue-
den llegar a ser Jas empresas de
nueva creacién del polo bicteeno-
1égico de Granada.

«~Hay mucho recorrido desde la
ereacion de Neuwron Biopharma
como ‘spinoff'... ’

—Ha sido un avance muy rdpido,
esolo primero. Y, denore de la rapt-
deg, hemos ido cubriendo los pa-
sos que suelen cubrir este tipo de
empresas eI oos paises. Noso-
tros surgimos como una spin off de
la Universidad Auténoma de Ma-
drid, del grupo de investigacién de

Fernando Valdivieso [presidente
de la compafia], con més de 20
afios de experiencia wabajando en
modelos de enfermedad como el
alzheimer. En un momento dado
la Universidad le animé a que las
patentes que ya tenia el grupo se
constuyeran en una empresa. A
finales de 2005 se constituyé la
empresa y en septiembre de 2006
conseguimos el capital social ne-
cesario para empezar. En enero de
2007, hace tres afios y medio, em-
pezamos a trabajar. Desde enton-
ces hemos desarroilado muchas
cosas, hemos trabajade mucho,
hemos pasade de tres personas a
40 v hemos hecho una inversién
muy importante en 1+D. Y eso se
ha traducido en una serie de pa-
tentesyde contratos con empresas
impertantes.

-éPor qué se ha tomado la deci-
sién de salira Balsa?

—Desde el principio la empresa na-
cid con lz intencién de ser grande,
No pretendiames que fuera sélo un
proyecto deinvestigacion, sino que
queriamos que fuera un proyecto
empresarial con potencial de creci-
miento. Por esc la empresa se cons-
tituyd como una socedad andni-
ma desde el principio, con unas es-
tructuras de capital y financiera
importantes. Desde el principio es-
tamos auditados, aunque no tenia-
mos la obligacién de hacerlo, pero
decidimos hacer las cosas ordena-
das porque sabiamos que el desa-
rrolio normal de este tipo de em-
presas es salir a bolsa, Ahora mis-
moel Mercado Alternatve Bursdrl
{MAR} se estd empezando a desa-

_rrollar y queremos ser la primera

empresa biotecnoldgica en Espaiia
que esté en ese mercado. Y, sobre
todo, lo queremos hacer ahora pa-
ra tener asegurada la financiacion
enel furure. Lafinanciacién actual,
a corto plazo, la tenemos asegura-
da para los préximos dos afios, pe-
ro queremos tener las herramien-
tas para poder seguir creciendo. Y,
por supuesto, también queremos
aprovechar la visibilidad que da el
MARB. Yalo estamos notando: el ser
la primera empresa biotecnoldgica
en estar en este mercado ha hecho
quenos conezcea muchamds gente.
-éEstd suscitando muchointerés
la operacién?

—Si. Vamos a ser picnercs. Ademdas
de ser la primera biotecnoldgica en
estar en el MAB, vamos a ser pione-
ros5 en la forma de hacerlo. La sus-
cripcién que estd abierza actual-

meinte (hasta el dia 25, ya que el de-
butestd previstoparala proximase-
mana) estd destinada fundamen-
talmente a pequefios accionistas.
La idea es Begar al menos a 2.500
accionistas y hasta el momento las
cosas van bjen. También es verdad
que la operacién —Jos 2,5 millones
de euros que tenjamos previstos en
laoperacidn—estd cubferta ya, pero
queremos que hava una base de ni-
mero de accicnistas muy grande.
Asi que también esperamos ser la
primera que tenga un numero
grande de accionistas, o que nos
permitird cotizar en continuo {des-
delas9:00 hastalas 17:30).

-éPor qué Neuron Biopharma es
unabuena empresa para invertir?
-Estamos generando una serie de
proyectos que tienen un potencial
de crecimiento muy grande, tan-
1o en el drea farmacéutica como
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& ,;‘f no descartamos
incorparar alguna
nueva empresa al grupo
Neuron Biopharma

| para seguir creciendo”

en eldrea industrial. Lo que estdn
detectando las personas que se
estdn interesando por la empresa
es potencial de crecimiento, Es
unaoportunidad de entraren una
empresa cuando estd en una fase
muy inicial, pero que tiene mucho
potencial de futuro.

-£Como ha crecido [a empresa v
cudl s su futuro?

—A pesar de tode 1o que estd cayen-
do, enel afio 2009 doblames la fac-
turacitn de 2008 y la idea de 2010
es doblar la facturacion, asi que es-
tarnos creciendo 2 un ritmo del
50% cada afio. Ahora lo quequere-
mos es seguir asentando las dos li-
neas de negocio que tenemos, la
biofarmacéutica y la bioindustrial,
y seguir fomentando las sinergias
que tienen. Y, luego, querernos le-
garunpasomésalld encadaunade
las dreas, llegando ala puerta de la
planta industrial y a la fase elinjca
con uno de los compuestos que he-
mos desarrollado, ¥, a largo plazo,
qUEremos asentarnes aqui en Gra-
nada conlaconstruecién delasede
en el PTS que nos dé espacio para
seguir creciendo, porque no des-
cartamos incorporar a alguna nue-
vaempresaal grupo.




